课程对象：企业创始人、股东董事长、总经理高管、市场团队
费用：9800元/人
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傅志军
龙行营销  创始人
品牌营销管理 咨询专家

为何要学招商?
如果你是连锁经营者
你是否想拥有更多的直营店、加盟店、合营店、托管店?
如果你是生产型企业你是否想拥有更多的代理商、经销商、分销商、贴牌商?
如果你是品牌商你是否想拥有更多的渠道商、合伙人、投资人、会员?

课程收益
快速占领市场
扩大市场份额、抢人、抢钱、抢地盘
快速传播品牌
形成行业势能、扩大品牌影响力
快速整合资源
整合上游、整合同行、整合下游
一对多销售
批量成交客户，大大缩短销售/融资周期
一次性解决
客户信任度问题、员工成交难的问题
一次性解决
客户决策慢、收款慢、收款难的问题

课程大纲
《如何设计招商演讲PPT》
如何设计招商路演PPT，招商成功率高?
如何策划招商路演主题，能刺激参会欲望?
如何快速链接听众，迅速产生成交欲望?
如何塑造产品价值，选择你而不选择别人?
招商PPT设计六大关键
招商PPT设计八大步骤
招商主賁墐榔鼷挟醍监题写作四大技巧
产品价值塑造三大技巧
提升说服力与信赖感的六大方法

《招商演讲技巧实战训练》
如何突破舞台恐惧，做到妙语连珠?
如何提高公众演说力，在舞台上魅力四射?
如何设计开场白，一开口就抓住听众的心?
如何解除抗拒点，先发制人快速成交?
招商讲师三大训练
引爆现场氛围八大技巧
现场成交五步曲
销讲七膾遂大能力实战训练
现场成交五步曲

《龙行招商兵法十三篇》
如何利用招商兵法，做高转化率的招商会?
如何提炼参会理由，让客户必须参会?
如何成交团队配合，达成业绩目标?
如何制定促单话术，让客户迅速决策成交?
会议流程九大环节
客户邀约十大技巧
现场成交六件事
招商团队成交三个关键动作
提炼客户必须参会十大理由

课程特色
克服舞台恐惧
通过实战的演练，克服对舞台的恐惧，让你真正做到妙语连珠，提升演说说服力。

产品价值塑造能力
通过演讲技巧实战训练，让你找到并提炼出产品的核心价值，解除客户购买抗拒点。

快速提升演讲说服力
通过逻辑力、说服力、演讲力等技能训练，让你在舞台上魅力四射，引爆会场气氛。

主讲老师
傅志军
龙行营销 创始人
CMC 国际注册管理咨询师
西安交大EMBA 客座教授
湖南大学EDP 特聘营销导师
阿里巴巴国际站南粤大区 营销导师中国营销咨询行业 十大领军人物2023年度最具影响力 品牌营销专家·广东省企业管理咨询协会 副会长

学员收获
学员 佛山做财税咨询的黄总
今天傅老师梳理了制作PPT的八大步骤，他循序渐进的思路，真的有眼前一亮的感觉。让我较为轻松的对自己的业务做出了清晰梳理，挖掘到亮点，创业路也不再感觉迷茫，感谢龙行营销，感谢傅老师为创业者在创业路上点亮一盏灯，陪伴前行。

学员 东莞橡塑保温类企业的王总
我们原来有太多不足的地方，比如招商逻辑过于老旧，完全没有找到客户的抗拒点，更谈不上去解决这些问题。非常感谢傅老师今天课程的讲解，让我们认知到我们应该有真正属于自己的招商方向。

学员 重庆从事美术高考行业的罗总
今天听课之后我最主要的收获就在于思路更加清晰，以前制作PPT时间长的原因就在于没有思路，没有规划，想到一个点就做一点，以后就可以根据傅老师讲的内容做为支撑，落实到今后的每一个PPT。

学员 广州汽车品牌运营的刘总
通过傅老师今天对招商PPT八点主题的分析，我对以后自己策划招商活动有了更加周密的规划和筹备。特别是傅老师通过一个个案例分析和举证，我是一边听，一边在分析自己以前的招商会议的遇漏和疏忽。

学员 北京新零售和品牌孵化的胡总
今天课程印象最深刻的是塑造产品价值的4个力:逻辑力、说服力、渲染力和成交力。金字塔的逻辑结构、1个核心卖点、N个尖叫点、提升说服力方法、解决抗拒点方法等，非常实用。如果能够在开始招商或者进行项目路演之前，按照老师教的方法好好研究和梳理清晰，我真的相信成交力不是问题!

往期学员合影
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报名须知
2天线下
《招商路演集训营》
学员人数：仅限60人
报名费用：9800元
学员对象：
企业创始人股东、董事长
总经理
营销高管市场团队

主办单位
龙行营销
*若有政策、自然灾害等不可抗力因素影响，我们将适座调整师资、课程、时问或场地，请以最新通知为准。
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