吴晓波：制造业大课

“工业4.0”这条船终于开到了家门口，你上是不上？ | 吴晓波转型之战

你要了解革命是什么吗？称它为进步就是了。

你要了解进步是什么吗？管它叫明天就是。

——雨果

转型是一个观念课。

 如何改造一个服装厂？

一个政法院校的高材生，毕业后毅然辞去大学老师的工作，开始了服装行业的创业之路。当时，大部分企业依靠“明星代言”和“打广告”的方法走上快速膨胀之路，中国服装产业形成了一个黄金的鼎盛期。她的企业也不例外：拥有一百万的VIP和五百家店铺，旗下的男装品牌都在行业的顶端。这时，她突然意识到当一艘船要沉下去的时候，头等舱的位置是没有意义的。面对互联网的大势挑战，她反而通过互联网建立了全球设计师空间，签约了100多位遍布全球的设计师，定期给他们布置主题征集方案，通过产品委员会审核，选出最好的方案。这样就解决了产品的问题。通过“管家”机制，解决了销售的问题，你的朋友、邻居、同事都可能是你的形象咨询师、量体师——把社交中心转成卖场。建立了设计师群体与企业的关系以及企业与购买社群的关系。 

如何打造一个定制型电商平台？

一个百度元老，发现一件商品从出厂到抵达消费者，流通需要经过制造商、品牌商、经销商3道关卡，期间不断叠加赋税、营运、仓库、溢价等12到20项的成本，加价率达到8-12倍。但商品还会涉及到假货、高仿、以次充好，又不一定符合顾客的个体需求，比如眼镜的眼间距，比如箱包的尺寸。于是他通过 “短路经济”——砍掉所有的流通加价环节，按需求生产，有订单再生产，连接消费者和工厂。他所挑选的工厂必须是全球顶级产品制造商、必须接受他制定的定价体系、必须与全球知名设计机构合作、必须拥有自己的柔性制造链。
再经过口碑传播，持续做大销售规模。现在，消费者只用数十分之一的价格，就能买到大牌生产线上为自己定做的产品。

这样的案例还有很多，哀嚎一片的服装产业、淘宝一家独大的电商界，这只能证明，没有传统行业，只有传统的人。

转型不仅仅是一个概念的转变，也是一个技术活。技术要如何学？方法要怎么借鉴？

2016年5月27-28日，吴晓波将携手两个故事的主人翁——依文企业集团董事长夏华，“必要商城”董事长毕胜，卫浴、电子、投资等多行业专家，以及智造大讲堂名师曾玉波共同探讨“互联网+中国制造2025”背景下的创新与机会。

2015年，吴晓波老师发起的“转型之战”千人大课在深圳掀起惊风骇浪：吴晓波携12位转型导师齐聚深圳，既有BAT高管、互联网资深研究者，又有实力投资人，同时还有在转型方面做出了重大突破的一线企业家人士，与1056名企业家一同探讨传统企业转型升级的思考与理解、路径与方法。 

时隔一年，“转型之战”又将回归深圳！课程即将启动，让我们与吴晓波老师一起学互联网，学转型，摸索传统企业走向成功转型的新路径！

开课时间：216年5月27-28日  深圳

费用：9800

课程详情请咨询

杜老师  13121135903  010-62719327

2016转型系列课程报名申请表  
	姓　名
	　
	性　别
	　
	出生年月
	　
	照　　　片

	国　籍
	　
	身份证号码
	　
	

	学　历
	　
	英语水平
	　
	

	毕业院校
	　
	　
	　
	所学专业
	　
	

	公司名称
	　
	工作部门
	　

	公司性质
	　
	所属行业
	　

	现任职位
	　
	下属人数
	　

	公司地址
	　

	公司电话
	　
	手　机
	　

	E-mail
	　
	传　真
	　

	您希望参加的课程？
	

	您希望从本课程中取得哪些收获？
	□ 企业战略  □ 品牌营销  □ 资本运作  □ 政商关系  □ 互联网经济
□ 其他、_________________________________________________________________________

	您希望我们拟邀的专家？
	　

	其他信息：您是通过什么途径了解此课程的？
□收到课程介绍资料　请注明：□邮件　  □短信　  □DM　  □其他　　　　　　　　 
□由同事或朋友介绍　请注明：□公司同事　□朋友　□其他　　　　　　　　　　　　　　　　　
□吴晓波频道  □百度搜索  □谷歌搜索  □其他　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　

	


