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              营销管理与创新实战高级研修班 
招生简章		
【项目背景】	
     随着市场竞争的加剧和科学技术的发展，中国企业融入全球化的步伐在加快，带来前所未有的机遇和挑战。营销管理与创新作为企业的生命线更加凸显重要地位。企业高水平营销管理系统和创新营销策略建设，需要懂战略、会开拓、能决策、带队伍的营销高级管理者。  
    国家CIMS培训中心（西姆学堂）与时俱进，始终致力于服务中国企业的现代化管理。《营销管理与创新实战高级研修班》自开办十余年来以来，培养遍及祖国南北的万余名卓越企业营销高管人才，受训企业遍布能源化工、建筑房地产、食品饮料、金融投资、生物医药、机械重工、酒店餐饮、通信电子、航空航天、兵器汽车、水利交通、船舶家用电器等多个领域。
      会营销者得天下！本班旨在培养长青型企业商战领航人！
【项目定位】
     综合发挥国家CIMS培训中心（西姆学堂）30余年国家队示范作用，致力于培养具有国际视野和创新思维的现代商界营销管理领袖。
【培训荣誉】
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【课程体系】
四个单元，十六个专题，六十四门核心课程
兼具时代性、实战性、工具性、全域性特色
	第一单元：营销管理战略创新

	专题一  商业模式变革与公司治理结构
	专题二   数字化下营销战略创新

	· 产业格局重构与全新利润区发现
· 领先之道——颠覆性的创新盈利模式
· 现代产权制度和公司治理结构
· 盈利导向的激励与约束机制
	· 大数据时代——信息爆炸与数据洪流
· 理念创新与蓝海战略
· 市场营销战略与竞争优势建立
· 数字化精准营销

	专题三  品牌创新与营销策划
	专题四   年度营销计划制定

	· 全球化思维，本土化依托
· 让产品创新彰显优势
· 核心产品的运作规律
· 王道营销
	· 策略性整合营销
· 公关营销策略
· 广告与促销管理
· 利益攸关者关系管理

	第二单元：营销创新思维执行

	专题五  新媒体与微营销
	专题六   定位营销策略

	· 移动互联与营销新思维
· 新媒体与营销的创意舞台
· 经销商行销与直播带货分析
· 精准营销—经典案例解析
	· 新竞争时期营销战略定位之道
· 定位决定战略取舍，战略增强定位优势
· 审视与确立自身品牌定位
· 定位案例详解

	专题七   体验式营销占领先机 
	专题八   服务营销打造稳固产业帝国

	· 体验式营销五维空间法则
· 体验式营销的环境分析及形式
· 驾驭客户心理，推进增值销售
· 提升重复购买及客户忠诚度
	· 优质服务营销的7P策略
· 顾客满意策略
· 关系营销策略
· 创新服务营销的差异化策略

	第三单元：营销业务技能实战

	专题九   大客户拓展策略
	专题十  现代营销渠道与通路管理

	· 营销系统客户洞察
· 大客户营销和客户关系管理
· 定向引爆大客户销售
· 商战大客户经典营销案例解读
	· 营销渠道的竞争优势和价值分析
· 对手洞察，渠道升级，价值塑造
· 传统企业的新零售演进
· 经销商转型

	专题十一   高效客户关系管理与深度营销
	专题十二   危机营销与媒体应对

	· 客户关系建立、发展及长期维护
· CRM与市场营销—数据中出新思路
· 量化的客户关系管理之市场分析、报表管理及销售漏斗分析
· 成功客户关系管理案例分享
	· 媒体是把双刃剑
· 积极的媒体关系管理
· 成功危机事件处理案例解析
· 危机公关实务问答

	专题十三  消费心理学与差异化营销
	专题十四  新零售

	· 人格特征分析与因人而异的销售之道
· 购买行为的心理过程及决策规律
· “望闻问切”读心术实战操练
· 消费者动机与营销组合的制定
	· 制定营销战略 商业模式落地
· 营销管理十八掌
· 管理营销渠道和营销计划控制
· 竞争策略选择和基本财务技能

	第四单元：管理者综合素养提升

	专题十五   领导力和执行力
	专题十六   个人魅力提升

	· 国际国内宏观经济形势分析
· 传统文化的识人用人智慧
· 领导力素质模型
· 如何激励与量化授权
	· 领导者的语言表达艺术
· 优秀管理者的管理理念与修养
· 阳关心态与压力管理
· 领导者的哲学思维与管理艺术

	专题十七   管理沟通与谈判艺术
	专题十八  打造战无不胜的钢铁团队

	· 领导者的角色认知与心智改变
· 协调冲突与情绪管理
· 博弈论和企业市场竞争策略
· 商务谈判的成功案例与实务
	· 团队建设与执行力提升
· 有效管理销售团队
· 组织洞察与激励创新
· 目标控制与计划管理



【延展课堂】 
拓宽人脉资源，精细顾问服务，洞察资源价值
	延展课堂

	营销私董会
	国际国内热点问题分析研讨

	传统文化熏陶
	西姆年度峰会

	户外破冰拓展
	班级横向运动会

	学员特长展示联谊汇演
	学员企业互访



【拟邀师资】
姜彦福 清华大学经济管理学院教授
郑毓煌 清华大学经济管理学院教授
王  勇 清华大学社会科学院经济学研究所副所长
胡左浩 清华大学经济管理学院市场营销系教授  
石永恒 清华大学经济管理学院教授
张  坚 中国惠普政府事业部总经理、区域业务总经理张坚
钟彩民 亚洲区麦当劳汉堡大学教授
薛  旭 北京大学经济管理学员副教授
汪  涛  武汉大学经济学博士；经济与管理学院教授
鲁百年 实战派服务营销与企业绩效管理专家
路长全 著名营销战略与品牌运营专家，中国企业界的营销巨匠
姜荣国 中国管理科学研究院企业管理创新研究所兼职副所长
李成林 央视《大国品牌》栏目顾问
华红兵 移动营销学学科创始人，品牌营销策划专家
秦 毅  北京大学光华管理学院营销管理专项MBA
陈 洁  清华大学继续教育学院战略品牌主讲教师
熊郭建  清华大学继续教育学院特聘讲师
李永平  中国人民大学教授
杨台轩  美国强生公司中国区销售总监
金  超  知名模式创新咨询顾问专家，“市场成长模式金三角”
系统主创
……………
【往期掠影】
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【报名条件】
董事长、总经理、营销总监、市场部经理、分公司经理、大区经理、渠道经理等渴望提升营销智慧的经理人。
【学员结业】
     按照规定修完学习课程，学员以小组为单位，自选研讨主题，每组配备指导教师，递交论文并进行结业答辩。经考核合格，结业式进行颁发国家CIMS培训中心西姆学堂结业证书，并评选优秀奖奖励。
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【报名须知】
1．学习期限：每两个月一次，每次3天，6次，共18天
2. 上课地点：北京清华大学科技园
3．招生名额：每班50人，额满为止
4．开课时间：2023年4月22日-2024年4月21日
5．学习费用：49800元/人。含授课费、教学管理费、资料费、文具费，茶点费等。学习期间交通、食宿、考察费用自理。
（2023年8月31日之前报名缴费，优惠价为29800元/人）
5．报名程序：学员提交《报名表》>审核报名资料>审核合格后发《入学通知书》>按录取通知书要求缴纳学费>出示汇款底单并办理入学相关手续。
备注：新生入学，报到时请提交个人身份证及学历证明复印件一份、电子版个人蓝底证件近照、个人、公司简介一份。
6．联系方式：
【加入CIMS】
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	学员
基本
资料
	编号
	姓名
	性别
	职务
	身份证号码
	最高学历
	手机

	
	1
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	
	

	
	4
	
	
	
	
	
	

	
	5
	
	
	
	
	
	

	
	6
	
	
	
	
	
	

	
	7
	
	
	
	
	
	

	
	8
	
	
	
	
	
	

	
	
	指定联系人
	性别
	职务
	通讯地址
	邮箱
	手机

	
	1
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	

	企业
资料
	单位名称
	
	成立时间
	

	
	注册资本
	
	员工人数
	
	年销售额
	

	
	经营范围
	

	
	通讯地址
	
	邮政编码
	

	企业
盖章
	

申请人签名（单位盖章）：

	汇款
方式
	交费方式：采用银行汇款方式，将学费汇至指定账户，并开具发票。
注：请在汇款单“汇款用途”栏注明“（学员姓名***营销班）学费”。


营销管理与创新实战高级研修班报名申请表
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