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 清华研修班网二维码
战略营销总裁高级研修班

立项号：1390810022            主办单位：清华长三角研究院

——成功的营销，是企业持续利润之源。

——营销活动的成败决定于企业的存亡！

战略营销是站在竞争战略高度对企业总体发展的全方位营销 

中国加入WTO十多年来，机遇与挑战同中国企业如影随形。一方面越来越多的国外企业进入中国市场，另一方面国内新兴行业不断涌现。愈来愈激烈的市场竞争，导致很多企业“内忧外患”。而营销已被视为企业排内忧解外患之根本，成为企业生死存亡的发展命脉。从企业发展战略的高度认识营销，用全局的、长远的观点来策划企业的营销活动，成为企业发展的当务之急。

清华大学战略营销总裁高级研修班，旨在通过生动案例与实战演练相结合的教学方式，在高校名师与实战专家的精彩讲述与深度剖析之下，为学员建立系统完整的营销知识体系，掌握高效实用的营销工具，引导学员及企业全面提升营销管理素质和营销创新竞争力，教导学员如何对企业的人员、资金、渠道、品牌和资源开展全面管理，启示学员如何追求企业赢利及扩张，实现企业的可持续发展。

核心课程 （详见附件1：课程安排）
企业战略与营销定位                         品牌创新与营销策划
营销团队的组织设计与管理                   营销渠道、通路建设和管理

营销模式创新                               大客户营销与管理

整合营销传播                               营销财务管理

营销领导力与执行力                         营销综合运营能力提升   

教学特色


一流师资阵容  清华等著名高校教授及实战经验丰富的营销专家授课；

课程注重实效  以实现学员思维突破和提升营销竞争力为教学重点；  
案例教学为主  以互动教学，营销实战及演练为主要教学方式； 

注重答疑解惑  针对学员企业市场难题，提供解决思路及方法；

以名企为标杆  定期访问著名企业，邀请著名企业领导传授营销经验；

高端人脉平台  依托清华品牌优势，搭建高端交流平台，共享广阔人脉资源。

培养对象  企业总裁、营销副总、营销总监、营销经理人等企业营销高层管理人员。 

教学管理 

学    制：一年，每两月授课一次，每次3天（集中在周末），共计6大教学模块。  

学籍管理 

学员完成全部课程，清华大学颁发“战略营销总裁高级研修班”结业证书，钢印备案，证书编号可在清华网站http://thtm.tsinghua.edu.cn查询。

入学流程

1、申请材料：填写完整的报名申请表，并传真至清华大学招生办公室：010-51413865

2、录取通知：清华大学在收到资料、资格审核后的2个工作日内向通过资格审查的申请人发送录取通知书、缴费通知和入学报到须知。

3、缴纳学费：学员接到缴费通知书后，将学费汇入清华大学账户，学费到帐后由学校

财务统一开具发票。

（备注：交费底单上需注明学员姓名，并将汇款凭证复印件传真至战略营销高级研修班教务组，传真：010-51413865）

学    费

学费RMB 26800元/人，费用涵盖课程学习、教材、讲义、结业证书等各项学习费用。食、宿、行等费用学员自行负担，可由清华教务组统一协助组织安排。

入学报到

开学前一天报到，报到时需带齐：

身份证复印件一式2份

学历证明复印件一式2份（或单位推荐信原件）

小两寸蓝底彩照4张

联系咨询： 杜老师 13121135903 电话：010-62719488 传真：010-51413865
邮箱：13121135903@qq.com

附    件：1、战略营销总裁高级研修班课程

2、战略营销总裁高级研修班（师资）

3、战略营销总裁高级研修班报名表

附件1 
战略营销总裁高级研修班课程安排

	第一模块  企业战略与营销定位
	第六模块  大客户营销与管理

	( 营销战略规划

( 市场营销战略定位与创新

( 营销资源整合策划

( 市场竞争机制的建立

( 兵法谋略与创新营销
	( 大客户拓展策略

( 客户关系管理系统的建立

( 大客户关系维护的重点  

	第二模块  品牌创新与营销策划
	第七模块  整合营销传播

	( 成功品牌的创建

( 品牌4S战略

( 成功品牌管理的秘密

( 媒体营销与广告策划

( 品牌危机公关和品牌资产管理
	( 广告管理与营销公关策略

( 媒体管理 

( 品牌价值传播与企业营销价值链构建

( 企业危机管理与媒体应对

( 公关营销双赢策略

( 危机公关成功案例

	第三模块  营销团队的组织设计与管理
	第八模块  营销财务管理

	( 高绩效营销团队的建设

( 组织结构设计与团队管理

( 人才的选育留用 

( 高效沟通与演讲口才
	( 营销策略的财务管理价值

( 非财务人员的财务管理

( 营销策略财务化

	第四模块  营销渠道、通路建设和管理
	第九模块  营销领导力与执行力

	( 渠道设计原则和要素

( 终端建设与维护管理

( 渠道选择、渠道培训、渠道激励  

( 渠道业绩评估、冲突管理与控制
	( 领导者心智模式建设与修养

( 领导韬略与领导艺术

( 人型人格与领导气质

( 高效执行力的打造

	第五模块  营销模式与创新
	第十模块  营销综合运营能力提升

	( 商业模式创新的意义与作用

( 超竞争下的营销困境

( 新营销理念与原则

( 现代营销模式的创新

( 产品企业价值观和商业模式关系
	( 商务礼仪

( 双赢谈判

( 大型活动的营销策划

( 电子商务与4G时代的终端营销 

( 沙盘模拟


战略营销总裁高级研修班

（之前课程邀请部分师资）

高校教授（部分）

李  飞  清华大学经济管理学院教授

董关鹏  清华大学新闻与传播学院院长助理，清华-奥美公共形象战略研究室主任

赵　平  清华大学经济管理学院市场营销系主任、教授，著名营销战略专家

戴宛辛  清华大学新闻与传播学院教授，知名营销沟通专家

刘冀生  清华大学经济管理学院教授

江明华  北京大学光华管理学院市场营销系教授，著名数据库营销专家、广告策略专家

刘凤军  中国人民大学商学院教授、博士生导师

余明阳  上海交通大学品牌战略研究所所长

江  英  中国军事科学院教授，毛泽东管理思想专家

实战派专家（部分）

     叶茂中  资深营销策划人和品牌管理专家，叶茂中营销机构董事长
高建华  著名实战派营销战略专家，中国惠普公司原战略规划总监 

赵  强  中国十大营销管理专家，众多行业冠军品牌的营销操盘总指挥和策划人

石真语  全国十大营销策划专家 

路长全  著名实战营销专家，中国一系列成功营销案例的策划人和操作者

程绍珊  著名营销实战专家

    万  钧  著名企业营销及管理专家、中国十大商务策划师

郭天祥  北京大学客座教授，著名领导情商学教授

夏洪波  中央电视台广告部主任

李长杰  宝洁公司大中华区副总裁

李小筠  可口可乐中国区副总裁

陈朝益  英特尔前大中华区总裁，著名整合营销传播专家、创业营销专家

刘启明  全球著名咨询公司美国盖洛普中国区副总裁 

杨宗华  中国实战管理权威专家

程广见  历任世界500强德国拜耳集团拜耳光翌公司销售管理总监

王文良  著名营销专家，曾任台湾顶新、台湾益华国际集团 

徐显国  美国哈佛大学肯尼迪政府学院公共行政管理硕士，沟通谈判专家

于长滨  著名实战营销专家，《孙子兵法与营销谋略》课程主讲教授

附件3
战略营销总裁高级研修班报名表 

                                           请填写传真至：010-51413865

	姓    名
	
	性    别
	
	民    族
	

	身份证号
	
	最高学历
	

	公司全称
	

	通信地址
	
	邮政编码
	

	办公电话
	
	办公传真
	

	手机号码
	
	电子邮件
	

	职    务
	
	注册资金
	
	年营业额
	

	单位性质
	□事业单位     □国有企业     □民营企业     □其它                 

	经营项目（产品）：

公司网址：

	工作经历：

	年月-年月
	工作单位及任职部门
	职    务

	
	
	

	
	
	

	汇款信息

学费标准：26800元
	户    名：清华大学

开 户 行：工行北京分行海淀西区支行
帐    号：0200 0045 0908 9131 550 

用    途：战略营销总裁高级研修班***学费

联 系 人：杜老师 13121135903 电话：010-62719488
特别说明：汇款后请将汇款凭证复印件传真至教务办公室010-51413865
          学校收到传真后两星期内统一开据清华大学发票。

	您的建议与需求:

                                                      签名：           

                                                        填表日期：     年   月   日
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