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清华研修班网二维码

   卓越领导力网络营销实战班

            ——开启网络财富之门，驶上黄金快车之道

截止到2010年12月底止， 中国网民达到4亿！这个数字还在快速膨胀，全民皆网，指日可待！一个超越央视的可怕媒体巨人就要到来！从蛮荒到主流，从不被认可到巨额风险投资的涌入，网络犹如星星之火在中国呈燎原之势。网络营销、电子商务的应用是传统企业的第二次创业。比尔盖茨说：要么电子商务，要么无商可务；马云说：5年内，不做电子商务，你会后悔！商务部信息化司电子商务处处长朱炼认为，这是传统企业顺应时代潮流、确保在未来竞争中生存和领先的一个战略选择。如今，制造领域如方正、联想、海尔，家电零售业如苏宁、国美，食品类如中粮，服装类如李宁、七匹狼等，乃至流通领域的中国邮政?一批传统企业已纷纷开始“触网”，深耕细作网络平台。对于传统企业，触网，还是逃避，已经不再是个问题！你只有向网而生,才能网赢天下!

为使各学员企业不输在网络时代的起跑线上，清华长三角研究院面向学员企业推出“清华长三角卓越领导力网络营销实战班”课程，让学员企业销售模式从传统营销走向传统营销和网络营销齐头并进的战略决策，进一步扩大品牌效应，提高盈利水平。

一、培养对象：各企、事业单位董事长、总裁、营销总监等高层管理者及负责销售的中层干部。
三、教学方式：理论与实战相结合，更注重操作层面的手把手培训。

四、学习投资：8800元/人，限40人，额满为止。

五、咨询电话：010－62719327
六、课程内容:
	第一章、总裁网络营销战略纲领
	拟请授课老师

	1、企业电子商务、网络营销商业模式概览
	2、传统企业网络营销之路
	刘

东

明

	3、传统企业如何导入网络营销体系
	4、总裁网络营销军规
	

	第二章、构建网赢根据地：营销型网站七星梅花桩
	

	1、网站霸占百度首页！seo对搜索引擎的友好表现。
	2、让消费者爱上你的网站！CONTENT完好的内容
	

	3、漂亮脸蛋迷住你的顾客！vision视觉设计
	4、四大体验让人爽！usability易用性   
	

	5、网站会说话，能抵十个销售员！community沟通
	6、掌控网站投资与回报monitor全面监测
	

	7、网站天下闻名！promotion推广破解网站孤堡效应
	
	

	第三章、网络整合营销兵器谱，十八般兵器
	刘

东

明

	1、让品牌登上网络界的CCTV--新闻/软文营销
	2、QQ聊天都能卖货百万--IM营销
	

	3、万千网民热议你的品牌--论坛营销
	4、15天，一个小链接带来230万流量--病毒营销
	

	5、不花钱就能上电视！--视频营销
	6、痛说革命家史--品牌故事营销
	

	7、PP猪漫画1亿点击！免费！--漫画营销
	8、650万美元的戴尔围脖是怎样炼成的--微博营销
	

	9、如何对付网上的恶意负面——网络危机公关
	10、免费营销的午餐--博客营销
	

	11、象上春晚的西单女孩一样一炮走红--事件营销
	12、传统活动和网络活动如何配合--活动营销
	

	13、学学互联网总统奥巴马--CEO营销
	14、《网络整合营销兵器谱》中国第一场虚拟世界图书推介会--虚拟世界营销
	

	15、如何长期霸占消费者电脑桌面--widget营销
	16、企业宣传册的免费做法--电子杂志营销
	

	17、1万美金悬赏，奥巴马写书序！--SNS营销
	18、不花钱，让你布满百度首页--搜索引擎营销
	

	第四章、神秘暗器包
	

	1、RSS订阅
	2、电子邮件营销
	

	3、目录型网址平台
	4、行业网站
	

	5、问答营销
	6、顶客网站推广
	

	7、B2B类网站推广
	8、威客平台
	

	9、掘客平台
	10、购物搜索、比购、捆绑
	

	11、收藏夹
	12、联盟平台
	

	第五章、电子商务
	刘 

国

基

	1、电子商务流程
	2、B2B电子商务经典案例
	

	3、B2C电子商务经典案例
	4、C2C电子商务经典案例
	

	第六章、网络营销内功：1，2，3，4，5
	

	1、大道至简，万宗归一
	2、网络营销，你够2吗
	

	3、黄金三角
	4、网络营销4I原则
	

	5、5招网赢天下
	
	

	第七章、亮剑网赢团队！
	

	1、规划：企业网络部门架构
	2、招聘：网络人员考察十项基本原则
	

	3、管理：网络团队二十二条军规
	4、培训：如何打造能征善战之师
	

	5、考核：如何实施绩效考核
	6、留存：如何让精英追随左右
	


七、主办单位：清华长三角研究院

八、学员对网络营销实战课程的评价：

有幸聆听了刘东明老师的讲座，拜读《网络整合营销兵器谱》，大开眼界：应该说刘东明老师是国内系统整理互联网整合营销传播的第一人，框架成熟、理论丰厚、案例实用，犹如为诸多互联网从业者考取了驾照更好的驾驭互联网和网络营销！                                                    （新浪乐居海南主编  闻旭耀）

理论与实践结合、操作与指导并存、深入浅出形象生动。刘东明老师的网络营销课程，实现了传统营销与现代营销的有机结合。是网络整合营销、宣传推广的顶级课程。  （清华大学总裁班学某金融集团市场总监 高卫）
刘老师网络整合营销理论体系让人震撼！刘老师的网络营销课程是我在国内外听到相关课程最系统化、最符合中国市场状况的。他实战操作经验和理论梳理能力让使我对网络营销有了一个流程化、系统化的深一步认识和提高。同时，刘老师的敬业精神和丰富的咨询经验也让我们受益匪浅。（日本拓殖大学电子商务研究员 李远）
清华长三角卓越领导力网络营销实战班
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报名申请表    
	学
员
资
料
	编号
	姓 名
	性别
	职 务
	手机
	E-mail
	最高学历

	
	1
	
	
	
	 
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	
	

	
	4
	
	
	
	
	
	

	
	指定联系人
	
	电  话
	

	
	手 机
	
	传  真
	
	E-mail
	

	企
业
资
料
	单位名称
	

	
	通信地址
	

	
	员工人数
	
	邮政编码
	

	
	企业规模，经营范围（主营业务和兼营业务）：

贵企业有网站吗？      是□，否□
有专人负责网络营销吗？是□，否□
您对本课程的建议或希望：                                                            
                                                                                       


注意事项：

1、请认真填写报名申请表传真至 010—62719327
     2、请学员带企业案例和问题参加学习。

3、由于不可抗力等原因，清华大学保留取消培训课或拒绝报名申请的权利；

4、清华大学有权根据情况对课程设置、师资选配等做必要调整，并对本培训课程拥有最终解释权；

5、违反国家政策法规、损害清华大学声誉、违反学习纪律且情节严重的，将立即终止学习，并视情节追究法律责任。
填表日期：  年   月   日








