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  清华大学管理心理学高级研修班
知己知彼        决胜千里
兵家言：攻心为上，攻城为下。     老子曰：知人者智，知己者明。

【核心目标】
传: 现代商战心理学管理之道；
授: 知人，用人、驭人之术； 

解: 中国企业的经营与管理困惑,再造心智模式,提升企业家领导魅力
【课程收益】
全面、系统学习现代管理心理学知识和规律

掌握心理学测评工具及使用方法

加入清华大学总裁俱乐部,增进人脉关系,搭建合作与交流平台

【授课对象】
企、事业单位高层管理者
【学习时间】共六次，每2个月集中学习3天
【课程地点】 清华大学

【学习费用】 39800元/人

【自选课程】 美国学习考察（费用自费）

【师资阵容】 清华、北大、中科院、北师大等一流大学教授，知名心理学家
【学业认证】 修完全部课程，论文通过评审，颁发 “管理心理学高级研修班”结业证书，并加盖钢印。
【入学程序】
1、提交报名申请表；

2、申请资料由学校审核，择优录取；

3、审核通过，发放入学通知书，在规定时间内办理学费；

4、学校确认后，发放开课通知及路线图；

5、正式报到入学（报到时请携带：最高学历证书、身份证、公司营业执照复印件各一份）。

【联系方式】 联系人：杜老师 13121135903

电  话：010-62719327、62719488

传  真：010-51413865

【课程模块】

	模块
	课  程
	课程描述

	一、领导心理学
	管理心理学
	以领导人的视野，从管理心理学角度通过对个体、团体、组织不同层次的行为和规律的把握，实现对传统管理的突破，提高管理者的管理技巧

	
	沟通心理学
	从心理角度来解析如何让人们的沟通更顺畅、更有效、更愉快。以各种沟通案例为饵，分析人们在沟通中的作法以及背后的心理原因，引导人们掌握真正的积极、有效的沟通之道

	
	领导心理学
	充分体现领导者 “领导行为”、“领导科学”、“领导艺术”的综合能力

	二、营销心理学
	广告心理学
	将心理学的原理运用到广告中，研究受众接受广告刺激的心理过程；并通过对消费者心理的分析，研究广告如何通过刺激使受众成为消费者并购买商品

	
	消费心理学
	从消费心理学的角度洞悉消费需求，并基于消费心理构建企业营销战略，作为卓越领导人应掌握发掘潜在需求的技术和方法

	
	危机应对心理学
	从利益相关方对诱发品牌危机突发事件的心理状态出发，结合案例从公众、传媒及企业三个角度深入解析品牌危机的成因

	三、人力资源心理学
	人力资源管理心理学
	研究人力资源管理活动中人的心理活动和行为规律,并致力于将心理学的研究成果和理论应用于人力资源管理中

	
	组织行为学
	掌握个体和群体的心理和行为表现及其客观规律，提高管理人员预测、引导和控制人的行为的能力，从而提高组织的工作能力和工作绩效

	
	心理测量与人岗匹配
	通过科学方法对个体的行为和内在素质进行分析, 为人事选拔、配置、考核、开发与晋升等决策提供可靠、客观的依据，为人事决策提供参考性建议

	四、商业心理学
	投资心理学
	通过对领导者的投资心理、投资行为及决策行为进行分析，归因出领导者在不同环境下的决策模式，提升领导者决策和投资水平,以及应变能力

	
	谈判心理学
	分析典型外交、商务等案例来诠释谈判心理学原理，掌握谈判过程中的心理策略、谈判语言心理战、谈判的心理误区以及谈判人员心理素质与训练等

	
	公共心理学
	重点研究人们因公共关系活动而产生的心理反应和心理定势，以及公共的心理活动与组织目标实现之间的关系

	五、社会心理学
	社会与政治心理学
	应用社会心理学及政治心理学对领导者的启示，训练领导者对社会政治心理思维，掌握政治艺术，构建领导战略，实现领导人的智慧修炼

	
	文化心理学
	剖析组织行为与领导科学基础上对文化形成的认识，领会作为科学组织行为对文化进行整合和建构的功能和价值及领导学对当今管理及文化建设的真谛

	
	人格心理学
	通过对个体和群体的人格分析、诊断及心理测试，对优秀人的人格特征进行归因与描述，实现人格的突变，改变思维模式、心智模式，提升领导力

	六、家庭心理学
	人际关系心理学
	应用人际关系心理学对领导者的启示，训练领导者的人际心理思维，掌握社会人际交往艺术，构建领导战略，实现领导人的智慧修炼

	
	身心健康与压力管理
	通过对行为心理的分析和诊断,探讨健康心理对人的行为的影响，来缓解管理压力，提升领导应激应变能力。

	
	亲子教育
	以亲缘关系为基础，以爱护孩子身心健康和开发潜能以及培养个性为目标，根据家庭情况，不断提高孩子的整体素质，改善亲子关系

	论坛
	1、名企参观         2、道家风水与环境管理      3、宏观经济 

4、国学智慧         5、周易与风险防范          6、婚姻与家庭


学员结业后：仍可返校学习更新课程!

【海外学习】（自选）

	美国考察
	世界金融中心——华尔街
	重点考察美国的金融中心，金融危机后美国金融体系和改革与转型。拜访美国知名的大学。

	
	高科技公司的融资——私募融资
	

	
	美国知名大学
	


【以往邀请师资】（部分）  
	彭凯平：清华大学心理学系系主任、博导；伯克利加州大学心理学系终身教授, 博导

樊富珉：清华大学心理学系系副主任，博导

李  虹：清华大学心理学系教授，博导，中国心理学会教育心理学专业委员会委员
王
垒：北京大学心理系教授，博士生导师，国际应用心理学会会员，美国市场营销学会会员

张智勇：北京大学心理学系副教授；北京大学人格与社会研究中心副主任

时  勘：中科院心理所研究员，工业与经济心理研究室主任、心理所学术委员会副主任
尹文刚：中国科学院心理所员工心理援助中心主任、研究员、博士生导师

吕  峰：北京大学光华管理学院高层管理者培训与发展中心 副主任
翁学东：中央财经大学社会发展学院副院长、中国社会心理学会经济心理学专业委员会主任委员
郭天祥：清华总裁俱乐部专家委员会成员，高级企管咨询顾问，著名心理学、成功学教育专家

侯玉波：北京大学心理学系副教授，中国社会心理学会常务理事、副秘书长
王瀚骏：中国量化管理专家和消费者研究专家，夸克（中国）企业顾问有限公司创始合伙人
沈登学：成都信息工程学院管理学院副院长，中国心理学会教育心理学专业委员会委员
潘  黎：知名谈判专家，多个省市政府及上市公司谈判沟通顾问，上海世博会沟通培训师
栾  帆：中央电视台经济频道财经记者；清华总裁俱乐部、清华大学创意产业培训中心主讲教师
黄瀚琳：著名笔迹心灵解码学专家 北京大学民营经济MBA研修班主讲教授 清华大学客座教授
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报 名 表（本页复印有效）
传真 ：010- 51413865                                                      报名号：□□□□
	学员资料
	编号
	姓 名
	性别
	职 务
	手    机
	身份证号
	最高学历

	
	1
	
	
	
	 
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	

	
	指定联系人
	
	电  话
	

	企业资料
	单位名称
	

	
	通信地址
	

	
	E-mail
	

	
	企业性质： □ 股份公司    □ 国有企业    □ 合伙企业    □ 个人独资   □ 其 他

	
	信息来源： □ 网 站       □ 信 函       □ 媒 体       □ 电话联系   □ 朋友推荐  

	单位意见：


户  名：清华大学深圳研究生院

账  号：11001079900053008472

	开户行：建设银行北京清华园支行
联 系 人：杜老师 13121135903


11年班级合影


彭凯平  教授





2012年8月  江西禅修


王 垒  教授





课堂上


尹文刚   教授





2012年7月  校友返校


时 勘  教授  小组讨论
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