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北大研修班二维码
北京大学房地产营销策划高级研修班
招生简章
【主办】 北京大学汇丰商学院 
经过20多年的发展，房地产业已经成为我国国民经济的支柱产业，特别是进入房地产企业国际化以来，越来越多的国内企业加入到了房地产行业中来，房地产市场的竞争越来越激烈。如何提高市场竞争优势、建立核心竞争力、创建良好营销策划模式、完善产品和服务、提升客户满意度，是许多房地产企业营销高层管理者面临的巨大挑战。

北大汇丰商学院，中国金融投融资第一平台，商界的黄埔军校，经过5000总裁验证，催生3000多个项目创意实施，激发8000亿产业资本聚涌的梦想舞台。

北京大学房地产营销策划高级研修班，依托北大百年的学术积淀，背靠北大汇丰商学院的蓬勃发展，铸就“中国房地产高端教育项目首选品牌”。

敢于有梦，经世之梦；梦中有魂，济民之魂
北京大学副校长

北京大学汇丰商学院院长

   [image: image2.png]



【课程体系】
第一模块：房地产市场营销环境分析
1.中国房地产市场营销宏观——微观环境分析     

2.消费者的购买行为分析

3.房地产市场竞争对手分析 

4.房地产企业内部环境分析

第二模块：区域市场实态分析

1.项目周边竞争性楼盘调查与分析         

2.区域楼盘供应（待售）调查与分析

3.区域楼盘最近半年供应/销售量统计分析

4.区域楼盘未来竞争形势（待开发地块）调查与分析

第三模块：项目定位与产品设计

1.房地产项目业态分析与定位策略          2.数据采集分析与差异化定位

3.新人文环境下的产品设计与价值创造      4.不同房地产产品的设计要点

第四模块：房地产项目前期策划与前期营销

1.项目核心竞争力的策划及体系构成        2.有效的市场调查及市场供需分析 

3.地块分析与土地价值策划                4.项目可行性分析及最佳方案制定

5.目标市场选择与市场定位                6.目标客户群定位与研究

7.产品定位与产品策划                    8.市场竞争策略策划    

第五模块：房地产营销策划及策划推广

1.市场整合推广战略的制定与实施          2.品牌整合推广策略的制定与实施  

3.媒体整合策略与广告发布                4.主题策划及广告创意

5.售楼中心与样板间示范区定位与包装      6.广告费用预算控制及效果评估

7.销售策略与价格策略的制定              8.房地产创新营销

第六模块：房地产销售执行

1.入市姿态与开盘节奏控制                2.销售现场管理与卖场氛围营造

3.促销方案制定与价格调整技巧            4.销售绩效管理与考核

5.销售计划制定与销售目标分解            6.购房者心理与行为分析

7.销控管理                              8.客户关系管理

第七模块：房地产综合实战课程

1.房地产企业的品牌塑造策略              2.现代建筑设计 
3.绿色建筑与新型未来建筑                4.商业地产 

5.现代建筑与风水                        6.景观设计与规划 

第八模块：热销楼盘全案策划营销实战分析

1.住宅项目全案策划营销经典案例分析 

2.Townhouse、别墅全案策划营销案例分析

3.豪宅全案策划营销经典案例实战分析

4.写字楼全案策划营销经典案例实战分析

5.都市综合体全案策划营销经典实战分析

6.商业地产全案策划营销经典案例实战分析

7.旅游地产全案策划营销经典案例实战分析

8.酒店式公寓全案策划营销经典案例分析

第九模块：房地产特色讲座

1.领导艺术与领导魅力塑造                2.目标管理及全面绩效管理

3.房地产法律实务                        4.有效沟通与高效会议管理

5.禅与企业家和谐之道                    6.养生保健与疾病预防

7.婚姻家庭与亲子教育                    8.红酒的艺术

9.中国茶文化                            10.阳光心态

11.幽默的力量                           12.音乐世界

境内外实地考察
第一模块：6所城市具有代表性房地产项目考察
境内考察：北京 上海 广州 重庆 杭州 香港

第二模块：国外重点建筑物借鉴与实地考察
境外考察：美国 澳大利亚 韩国 欧洲
【课程特色】
1、更核心、更专业：策划、营销作为地产开发的灵魂及价值创造的关键环节，直接影响着项目成败和利润的最终实现。课程彻底摈弃了“策划=包装项目，销售=卖房子”的错误观念，由专业人士重新诠释了策划、营销的定义及操作。

2、更系统、更深化：策划营销始终贯穿了房地产开发的整个过程，更是一个系统环节，课程着重于企业中高层对各关键环节节点的系统掌握，以及各个节点的深度运用与控制。

3、更实战、更互动：为使课程学习更具实用性，课程采用大量案例教学，并在“实战分析”单元请热销楼盘操盘手现场讲解楼盘真实全案操作过程，学员与专家、学员与操盘手、学员与学员之间得以智慧互动、经验交流。

【增值服务】
>>不定期组织国内优秀楼盘考察及先进企业经营、管理学习；

>>加入北大房地产学员联谊会，更大范围拓展人脉，搭建资源平台。

【招生对象】

房地产开发企业营销策划总监；房地产顾问公司、房地产经纪公司、房地产传

媒机构的董事长、总经理、副总经理、策划总监、销售总监等。

【学制安排】

学制一年，每两个月集中授课2~3天（周五、六、日），共180学时。

【学习费用】
RMB 3.3万元（学员学习期间的食宿费、交通费自理）
【证书颁发】

通过全部课程及论文答辩，将获得北京大学颁发的“北京大学房地产营销策划高级研修班”证书。

【招生办公室】

联 系 人：杜老师 13121135903

联系电话：010-62719327

传    真：010-51413865

北大房地产营销策划高级研修班

学员登记表
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个人资料                                                                            姓名：                                  英文名（如有）                                                  

身份证件种类         身份证        港澳台地区身份证         外籍护照 

证件号码                                                                                                                                             

性别       男        女                 国籍        中国      其他  

出生日期        年    月    日          出生地        省/直辖市          市/县

籍贯省/直辖市         市/县              民族          政治面貌               
办公地址                                              邮    箱                                                                                        

手   机                  办公电话                办公传真                   
工作背景

全职工作时间      年     月                担任管理工作时间       年      月

目前工作单位名称                           所在部门名称                     
现任职务              担任现职务始于     年    月     技术职称              
贵单位员工人数          人                 你管辖下的员工人数             人

贵单位上财政年度总资产             （亿）人民币/美元

贵单位上财政年度净资产             （亿）人民币/美元

报到时间向校方提交以下材料

◆4张二寸蓝底近照                   ◆  清晰的身份证复印件

◆报名申请表                        ◆ 学历 、学位证书复印件

◆两张名片                          ◆ 公司简介、营业执照复印件副本

请将申请表发回至：

北大汇丰商学院

高层管理培训中心

联 系 人：杜老师 13121135903

联系电话：010-62719327

传    真：010-51413865

本申请表为保密文件，仅供招生委员会使用                   
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                 联系人：杜老师                  联系电话：010-62719488

